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た。会費を支払った参加者
は120名、全体の来場者は
300名程度となった。芳名帳
には新郎新婦とはまったく
面識のない参加者の名前も
書かれるなど、まさに市民
参加型の結婚式。また、通
りすがりの結婚式に参加す
るという驚きの体験を、
SNSで発信するという参加
者も多く見られた。
　就職を機に、根津に移り
住んできた上田さん。地域
の行事や町内活動にも積極
的に参加し、親睦を深めて
きた。会場となった大通り
では、参加者が並んで迎え
たが、そこには二人を地域
に迎えるという意味合いも
重ね合わせた。
　さらに、多くの地域住民
の協力によって成功した結
婚式と言える。企画を推し
進めた実行委員会のメンバ
ーはもちろんのこと、公道
を占有しての結婚式という
ことで、警察への道路使用

許可は町会
を通じて。
イベントを
取り仕切っ
た行政スタ
ッフ、神社、
周辺大学の
学生スタッ
フの協力も
あった。会
場の設営、
司会進行、装飾、演出など
も地元の人達がサポート。
バージンロードの布は、日
暮里の繊維問屋が調達し、
ステージは町内の酒屋のビ
ールケースの上に、材木屋
の合板を載せたもの。ケー
キやブーケについても、地
域の商店に依頼した。
　コンテストでは、移り住
んだ下町を新しい「ふるさ
と」とし、地域全体での取
り組みが高い評価を受け
た。東京でもできるふるさ
とウェディングの、新たな
可能性を示唆している。

まつりの当日に開催
披露宴会場は大通り

　第 7回ふるさとウェディ
ングコンクールの総務大臣
賞に輝いたのは、東京下町
の根津で開催した結婚式。
新郎でもある上田一樹さん
が所属する、根津・藍染町
会の青年部が主催となり、
その中の有志で「藍染大通
りストリートウェディング
実行委員会」を発足し企画
を進めた。
　「誰でも参加できる」とい
うコンセプトを実現するた
めに、結婚式が開催された
のは根津・千駄木下町まつ
りの当日であった。まつり
のイベントの一環として実
施された。
　挙式は根津神社にて、新
郎新婦・親族参加で執り行
われた。挙式後、まつりで
賑わう境内を提灯を先導に
練り歩き、人力車に乗って
神社の参道から「藍染大通
り」まで向かった。
　披露宴会場は、大通り。
鳶衆の木遣りに率いられて
新郎新婦が入場。町会長の
挨拶や乾杯、ケーキカット
などが実施された。
　通りすがりの人も参加し
やすいように、1000円の会
費で飲食や人力車体験、演
奏、子供向けワークショッ
プなどのコーナーも設け

　一般社団法人全日本ブライダル協会と
ブライダル産業新聞社主催による、第7
回ふるさとウェディングコンクールの受
賞作が決定、6月19日ブライダル産業フ
ェア内にて表彰式が開催された。地域の
魅力を活かし、多くの市民に祝福しても
らうことで結婚式の素晴らしさを訴求し
ているかという観点から4つの賞が決
定。受賞者の結婚式を紹介する。

▲�まつりで賑わう神社境内 ▲�全体の来場者は300名▲�参加者を楽しませた演奏

▲�東京下町の通りにバージンロードが敷かれた
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第７回ふるさとウェディングコンクール結果発表

▲�受賞者と表彰式の様子

その他の受賞者
【観光庁長官賞】
山形ウェディング協議
会

【全日本ブライダル協
会賞】
国際ホテル・ブライダ
ル専門学校

【ブライダル産業新聞
社賞】
アイ・ケイ・ケイ株式
会社福井支店・齊藤彩
香さん
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ORIENTAL KYOTO SUZAKU-TEI 朱雀邸

京都セントアンドリュース教会

　タガヤが運営する、1 チ
ャペル 1 バンケットの京
都セントアンドリュース
教会（京都市中京区）は、9
月 1 日、外装
を中心にリニ
ューアルオー
プン。改装後
の 目 標 組 数
は、昨年対比150%を掲げて
いる。
　これまでの外壁は、クリ
ーム色を基調としたものだ
ったが、アンティークな雰
囲気のレンガを敷き詰めた
壁に変更。視察のため英国
にまで足を運び、現地のデ

ザインを取り入れた。2002
年のオープン時から、レン
ガ貼りのデザインの構想
を持っていたが、予算の関
係で断念。それから16年、
念願かなっての改装とな
った。
　「京都にはいわゆる『クラ

シカルな教会』という会場
が少ない。流行に囚われず、
本格志向の花嫁をターゲッ
トとしたブランディングを
深めるための改装でもあり
ます。また、インバウンド
需要が伸び、海外の顧客の
挙式もますます取り込んで

ロードは、赤にこだわって
いる。
　「LEDを 裏
に仕込んでい
ないステンド
グラスは透過
性が高く、電
球では表現で
きない自然光
の輝きが差し
込むチャペル
となっていま
す。結婚式は、
日中の時間帯

いきたいです。」（支配人・
岡田力也氏）
　内装も重厚かつクラシカ
ルをテーマとしている。200
年前の作り方である、赤い
ルビーやブルーのサファイ
アなどの宝石を溶かして制
作したステンドグラスは、

18世紀に実在
した英国の教
会から譲り受
けた。扉、ベ
ンチ、アイア

ンシャンデリアもその教会
のものだとい
う。使用する
キ ャ ン ド ル
も、LED製品
ではなく本物
を 選 ん で い
る。バージン

に 1 日 2 組の限定受注をし
ています。」（岡田氏）

　 2 バンケットを所有する
O R I E N T A L K Y O T O 
SUZAKU-TEI 朱雀邸

（京都市中京区）。7 月、
一方の披露宴会場「ク
イーンボールルーム」
をリニューアルする。
改装後は、昨年対比
130％の獲得が目標。収
容人数は100名。
　オープンから 5 年が

経過し、顧客からの「もっ
と大きい窓はないのか？」

「食事歓談時と演出時のメ
リハリをもっとつけた
い」という声を取り入
れた改装だ。
　コンセプトは「都市
型リゾート」。天井高
7.5mの会場を、よりい
っそう開放感を感じら
れる空間にした。外光
を取り入れるスペース
を大幅に広くし、より
明るい会場に。これま
では会場内上部のみが
窓になっていたが、今
回の改装でメインテー

ブルの背後全体がガラス張
りになる予定だ。

　窓の奥のテラスには滝を
新設。演出時はあえて隠し、
会場を明るくする際に、滝
の目隠しを外し、ゲスト全
員にサプライズ的に見せる
ことができるようにする予
定だという。より開放的で、
演出のメリハリがつくスペ
ースに仕上げた。
　リニューアルを記念し、7
月末までのブライダルフェ
アに参加し、当日申し込み
した顧客に対して、披露宴
会場利用料20万円をプレゼ

　相次ぐ新規オープンによ
り、ますます競争が激化し

ている京都。そのため、既存会場も積極的なリニューアル
を仕掛けている。今号で紹介する2施設は、改装によって
強みをより鮮明に打ち出していく方針を掲げている。都市
型リゾート、クラシカルな教会というコンセプトを明確に
することで、激戦区での集客を図っていく。
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▲�滝は演出にも提案する
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業界媒体のSNSとしては屈指の9600フォロワー
ブライダル産業新聞フェイスブックへ！！

◦ブライダルのトレンド情報	 ◦ウエディング関連ニュース
◦フォトウエディング作品	 ◦取材こぼれ話　などなど

ントするキャン
ペーンも実施し
ている。2018年下期 注目のリニューアル京都

海外顧客を取り込むレンガ張り
クラシカルな教会を打ち出す

▲�レンガを敷き詰めた外装▲�18世紀のステンドグラスも

▲�これまでの内観
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相談料無料・費用は成果報酬で発生！
売却・買収・事業承継の各種無料相談は、M＆Aall事業部へ

TEL:03-6453-8468
FAX:03-6453-8469
mail:info@i-le.jp

　「イノベーションリーダーズ M&Aオールで提供し
ているM&Aの特徴は、かかる費用は成功報酬のみ。
基本合意契約まで料金は一切かかりません。現在、
婚礼・宿泊業界をはじめ、国内の様々な中小企業
案件を多く手がけています。弊社専門スタッフが、
貴社の事業を無料で査定します。月々の費用も発
生しません。後継者問題、負債、人員不足・・・様々
な経営問題を一緒に解決しませんか。まずは、無
料相談から。お気軽にお問い合せください。」

詳細は下記連絡先からお問合せください

着手金なし！費用は成功報酬の手数料のみ！はじめての方でもご安心ください。
中小企業・専門事業者に強く、事業部単位でのM&Aも柔軟に対応

代表取締役

村田理恵氏

“相談無料”・基本合意まで費用負担はありません！

M＆A仲介料が分かりやすい！
それ以外の費用負担なし！

業界特化のコンサルタント多数
売却・買収情報が多い

最短３ヶ月のスピードM＆A
の実績（平均6〜10ヶ月） 着手金 無料

企業価値算定 無料
月額報酬 無料
手数料の
算出基準 株価負債が多い・赤字会社も実績有！

一部の事業部のみでもOK
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